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我们并没有做错什么

但不知为什么，我们输了

只有适应时代的潮流

树立危机意识

才能更好的发展
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诺基亚前 CEO 奥利拉说：

"我们并没有做错什么，
但不知为什么，我们输了。"

Nokia《 》

年轻的时候，不舍得吃，都要拥有
一部诺基亚手机。

既能拍照听歌、打电话，还能拍照
，最重要的是电池非常耐用，

信号特别好。
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基本上那时候

质量可靠，价格便宜

诺基亚手机:

人人喜欢

人人爱戴

人人一部

但是现在的人们，特别是年轻人，

知道诺基亚更是的凤毛麟角。

诺基亚没有做错什么，

只是被这个时代打败了。
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历史的车轮滚滚向前，
它不会因任何人的
消极缓慢而停止。

时代抛弃你时，
连一声再见都不会说。

我们并没有做错什么，
但不知为什么，我们输了

14年的世界第一，
从世界第一到破产，
诺基亚只用了
一年的时间。

我们并没有做错什么，
但不知为什么，我们输了
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现在的我们，
谁敢说自己跑去深山
密林中隐居三年，
然后出来，

还能跟上社会节奏的，
估计没有。

我们并没有做错什么，
但不知为什么，我们输了

当西尔斯渐渐
跟不上美国人
不断变化的购物
习惯时，

“霸主”地位就
注定会被终结

Sears《 》



Feel The CCS & Co Difference 10/10/2020

CCS & Co [Chartered Accountants] 6

这家创立于1886年的百货公司
“真正改变了美国”。

作为零售行业的先驱，
西尔斯的创新曾经无处不在。

尤其在1925年，首家零售商店开张
把美国人从传统的街头杂货铺

带进购物中心。

西尔斯一度“霸占”美国人的所有
日用品市场，从洗衣机到缝纫机，

从家具到汽车。
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巅峰时期，它的销售额占美国整体
经济规模的1%。

当时有超过三分之二的美国人都在用
希尔斯的商品，信用卡更占了一半。

西尔斯没有尝试改变商业模式。

西尔斯从未实现转型 – “从推出购物目
录的传统零售商转变为一家在线零售商。”

百年老店破产，

到底是谁“杀死”了西尔斯
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在公司陷入危机后，只是靠出售地产给
亚马逊、关闭门店、解雇工人、
抛售品牌等方式维持生存。

百年老店破产，

到底是谁“杀死”了西尔斯

试问，老本，可以吃多久?

终于，这一切成为压垮西尔斯的
最后一根稻草。

百年老店破产，

到底是谁“杀死”了西尔斯
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未来很有可能没有稳定的工作，

但是只要你有稳定的能力，

你的才能就会发光。

不要排斥学习，不要排斥知识，

不要因为焦虑而放弃了希望，

认清这个时代，

然后拥抱这个时代。
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谢谢大家

03 – 9058 8313
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